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Oferta pracy

Inzynier Sprzedazy
(Sales Engineer)

Poszukujemy do Zespolu VERS osoby ambitnej, zaangazowanej i profesjonalnej,
pasjonujacej sie nowymi technologiami. Bedziesz odpowiedzialny / a za zbudowanie
struktury Dzialu Sprzedazy, a takze przeprowadzenie kampanii sprzedazowo-
marketingowej nowego produktu - Systemu VERS Mild Hybrid.

Poszukujemy chetnego do pracy, skutecznego Inzyniera Sprzedazy, ktéry nie boi sie nowych
wyzwan, biegle postuguje sie jezykiem angielskim i ceni sobie mozliwos¢ tworzenia nowych
rozwigzan biznesowych w oparciu o nowe technologie.

Jestesmy firmg technologiczng dziatajgcg w  obrebie branzy motoryzacyjnej. Tworzymy
i produkujemy Systemy rekuperacyjne i hybrydowe oparte na technologii superkondensatoréw.
Wyprodukowalismy juz ponad 700 Systemow na potrzeby polskich i zagranicznych operatorow
autobusoéw, dziatajgcych w 20 europejskich miastach.

Dajemy Ci duzg decyzyjnos¢, pole do kreatywnego dziatania, zapewniamy wsparcie zespotu
menedzerskiego i technicznego, proponujemy atrakcyjne warunki zatrudnienia i konkretne premie
za efekty.

W codziennej pracy Twoimi zadaniami bedzie:

Stworzenie i poprowadzenie pracy Dziatu Sprzedazy firmy,

Rozwodj biznesu na rynkach europejskich poprzez kontakt z Klientami B2B,
Organizacje webinaréw i spotkan z Klientami,

Profesjonalne budowanie i utrzymywanie relacji biznesowych,

Doradztwo techniczne w zakresie oferowanych produktow,

Samodzielne tworzenie i realizacje zatozen planu marketingu i sprzedazy,

Prace zdalng oraz na miejscu w zespole biznesowym i technologicznym,
Przygotowanie i koordynacje uczestnictwa w branzowych targach i konferencjach,
Monitorowanie rezultatow, trendéw rynkowych i sporzgdzanie regularnych raportow.

Nasze wymagania:

Pasjonowanie sie nowymi technologiami i duze zaangazowanie w prace nad ambitnymi
projektami,

Wyksztatcenie wyzsze techniczne lub w trakcie ostatnich lat studiéw technicznych,
Biegto$¢ w jezyku angielskim - wymagany poziom C1/C2,

Pozytywne nastawienie do pracy i che¢ podejmowania trudnych zadan,

Silna motywacja do pracy,

Profesjonalizm,

Skutecznosc¢.

Mile widziane:

- Biegta znajomos¢ jezyka niemieckiego lub hiszpanskiego,

- Doswiadczenie w firmie o profilu technologicznym,

- Doswiadczenie w zarzgdzaniu projektami,

- Doswiadczenie w pracy zwigzanej z marketingiem i rozwojem biznesu.
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Oferujemy:

- Prace w sympatycznym i profesjonalnym zespole,

- Premie finansowg za efekty pracy,

- Duzg decyzyjnosc,

- Wsparcie Kadry przez caty okres pracy,

- Prace zdalng oraz na miejscu w Warszawie lub Lublinie,

- Szkolenia niezbedne do pracy ha stanowisku Inzyniera Sprzedazy,

- Prywatng opieke medyczna,

- Pakiet socjalny (karta Zdrofit lub karta Cinema City),

- Mozliwos¢ wdrazania wiasnych pomystow i osiggniecia sukcesu w nowej firmie
technologicznej dziatajgcej w jednym z najbardziej prestizowych sektoréow rynku.

Wiecej informacji o VERS:

Nasza firma jest zwyciezca akceleratora MIT Enterprise Forum Poland 2019; za stworzony System
VERS uzyskata wyréznienie w konkursie Orzet Innowaciji, organizowanym przez “Rzeczpospolitg”
a w 2018 roku otrzymalismy patent na innowacyjny system dedykowany dla aut elektrycznych.

Nasz Zespot tworzy 15-osobowa grupa menedzerdw i specjalistow z przyjaznym i pozytywnym
nastawieniem do pracy w zespole. Oferujemy udziat w ciekawym projekcie w zyczliwej atmosferze,
w otoczeniu nowoczesnego Centrum Zaawansowanych Technologii na kampusie Politechniki
Warszawskiej lub przy Centrum Innowacji i Transferu technologii Politechniki Lubelskiej.

Po wiecej informacji o firmie i jej technologii zapraszamy na strone vershybrid.com lub na jeden
z profili w social mediach: https://bit.ly/3koDKh2 (LinkedIn) lub https://bit.ly/2ZIoALH (Facebook).




